
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
  
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ing. Christian Auer MA  
  

Xperte für Verkauf und Leadership im Wandel 
Haltung entwickeln, Potenziale entfalten, Wirkung steigern. 
 
Meine Wirkung für Sie  
 
• Vertriebsteams werden gestärkt, damit sie nicht nur verkaufen, sondern mit 

Freude begeistern. Dadurch wird nachhaltig Umsatz und Kundenbindung 
gesteigert. 

• Führungskräfte gewinnen Klarheit über ihre Wirkung und ihr Handeln. Sie 
entwickeln dadurch authentische Leadership-Kompetenzen als Vorbild und 
Gestalter. 

• Organisationen schaffen ein Klima der Eigenverantwortung, 
Zusammenarbeit und kontinuierlichen Entwicklung. Für mehr Leistung, 
Arbeits- und Lebensqualität. 

 

 
In einer Zeit zunehmender Komplexität und permanentem Wandel braucht es mehr als nur Methoden 
oder Tools. Es braucht Menschen, die Verantwortung übernehmen und Orientierung geben. Heute ist 
Führung und Verkauf mit Klarheit, Haltung und Begeisterung ein wesentlicher Faktor für den 
Unternehmenserfolg. 
 
Ich vereine technisches Verständnis, wirtschaftliches Denken und menschliche Tiefe. Mit über 20 
Jahren Führungs- und Vertriebserfahrung in internationalen Industrieunternehmen kenne ich die 
Herausforderungen im Unternehmensalltag.  
In meinen Trainings verbinde ich systemische und neurowissenschaftliche Modelle mit zeitlosen 
Weisheiten und emotionaler Intelligenz. Ich arbeite klar, inspirierend und ergebnisorientiert. Immer mit 
dem Fokus: Haltung entwickeln, Potenziale entfalten, Wirkung steigern. 
 
Mein Background 

• Über 15 Jahre Erfahrung in Vertrieb, Projektmanagement & Führung 
• Führungspositionen in internationalen Industrieunternehmen 
• Ing. für Maschinenbau & Automatisierungstechnik (HTL) 
• B.A. Unternehmensführung & E-Business 
• M.A. Internationales Weinmarketing 
• Laufende Ausbildung LL.M. Wirtschaftsrecht 
• IPMA-zertifizierter Projektmanager 
• zahlreiche Verkaufs- und Persönlichkeitstrainings 

 
 
 
Schwerpunkte  

• LeadingX10 Passion for Selling & Service - Mit der passenden Einstellung aktiv und authentisch 
verkaufen und mit freudvoller DienstLeistung Kunden begeistern 

• V-Navi - Menschen begeistern, Widerstände überwinden, Ziele realisieren und nachhaltige 
Partnerschaften aufbauen. Verkaufen - Verhandeln - Vereinbaren – Verdienen 

• LeadNAV 360° - Leadership-Analyse und Optimierung - digital und im Einzelcoaching 
 
 
Sie führen ein Unternehmen? Sie führen ein Team? Sie führen Mitarbeiter? Sie führen Kunden-
gespräche? Sie führen Projekte? Sie führen Ihr Leben? Führen Sie ein Gespräch mit mir:  Christian 
Auer +43 670 353 00 27 oder sichern Sie sich jetzt Ihren Seminarplatz und profitieren Sie von LeadingX. 
Termine, Investition und Anmeldung auf www.LeadingX.com  
 
 

 

https://www.leadingx.com/kompetenzen/leadership-persoenlichkeit/x10-passion-for-selling-service/
https://www.leadingx.com/kompetenzen/kooperation-team-verkauf/v-navi/
https://www.leadingx.com/kompetenzen/leadership-persoenlichkeit/leadnav-coaching/
http://www.leadingx.com/termine/


            
            
            
            
            
            
            
            
           
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


